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Universidad Casa Blanca ofrece los programas
mas vanguardistas de mejora continua, con la mas
alta calidad académica.
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Nuestros académicos: : Son expertos en comercializacion y mercadotecnia,

D iplo m ado en reconocidos por su destacada actuacion docente a nivel nacional y amplia

4 = s trayectoria en empresas de consumo masivo..
Diseno Graficoy
Marketing Dirigido a:
de A].tO Imp acC to Personas involucradas en actividades de mercadotecnia, disefio en cualquiera de sus
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modalidades y todas aquellas interesadas en el analisis, creacion y desarrollo de

Casa B Ianca material publicitario.
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Duracion: 120 horas.

Horario: Viernes de 17:00 a 21:00 horas.
Sabados de 8:00 a 13:00 horas

Cupo limitado.

MODULO I: Marketing Alternativo ATL y BTL MODULO IV: Marketing Digital

* La mercadotecnia y su importancia La toma de decisiones como Impacto de las redes sociales en la mercadotecnia actual

* Los medios masivos de comunicacion y sus avances parte de la estrategia Generacion de contenido para una campana en redes sociales
= Evolucion de las 4p’s de mercadotecnia Disefio mi camparia BTL (below the line)

= Elimpacto del servicio al cliente Direccion Estrategica Métricas de camparias

MODULO II: Figura Retorica Publicitaria MODULO V: Publicidad de Alto Impacto
* Antecedentes de la figura retérica Principales figuras retoricas Manipulacion y poder de la imagen * Aplicacion a campana
» Laimagen Clasificacion Manipulacion y poder del texto » Eltarget y estudio del impacto

* Imagen publicitaria La utilizacion de la figura
retorica en la publicidad

MODULO III: Illustrator y Photoshop

= Conociendo el escritorio Clonacion de objetos y texturas
= Caja de herramientas Herramientas de texto y figuras
» Colocacion y Manipulacion de Imagenes

M ConC].lu.r: Horarios accesibles para personas que trabajan.
Modalidad presencial.

El egresado sera capaz de crear material grafico innovador; basado en el analisis de
mercado y de elementos visuales. Asimismo desarrollara habilidades de diagndstico Costos accesibles, promociones a grupos y empresas.

de los medios existentes. Lo anterior le permitira disefar y difundir material publicitario Flexibilidad para la programacién y disefio de cursos, diplomados y
eficaz. especialidades de acuerdo a las necesidades de cada empresa.




